Ekstern bogholder og marketingkoordinator
- Optimering og veerdifuld sparring hos ACN-Sikring

Hos ACN-Sikring leveres alarmsystemer, tyveri- og brandsikring til hele Danmark.
Virksomheden indgik i 2019 et samarbejde med 2 Plus To ApS omkring bogholderi, og
fejede hurtigt flere ansvarsomrader til aftalen. | dag handterer 2 Plus To bade bogholderi,
sociale medier og marketingopgaver - og fungerer som ekstern sparringspartner.

Procesoptimering og orden fra starten

Ifalge Leo Hundal og Niels Larsen, direktarer og ejere af ACN-Sikring, bestod virksomhedens
udfordring farst og fremmest i, at man i ledelsen brugte dyrebar tid pa administration og gkonomi.
Der var behov for en Igsning, men ejerne var enige om, at opgaven ikke ngdvendigvis skulle ligge
internt. Da de mader Hanne Friis fra 2 Plus To er de ikke i tvivl om, at hun er den rigtige lasning for
dem. Hun er grundig ned til mindste detalje, skaber hurtigt besparelser omkring procesoptimering,
og er som ekstern konsulent en fleksibel og gkonomisk bzeredygtig lasning for virksomheden.

Ansvar pa flere omrader

Der gar ikke lang tid, fgr samarbejdet udvides. Hanne Friis har ifalge ACN-Sikring et enormt drive,
og viser potentiale for at handtere mere end bogholderi. Niels Larsen uddyber, at virksomhedens
markedsfgring nu ogsa handteres af 2 Plus To - bade sociale medier, kampagner, pressekontakt
og projektstyring. “Far lavede vi opslag pa sociale medier engang imellem, men uden et egentligt
formal. Hanne tog initiativ til at fa lavet en struktur, en plan og et budget, sa der er kommet et
formal med tingene, og overblik over udgifterne. Hun har ogsa gode kontakter, som hun traekker pa
i forbindelse med markedsfaringsopgaver, og handterer det hele for os”, uddyber han.

Arbejder for vores interesser

For ACN-Sikring er 2 Plus To ApS ikke bare er en ekstern samarbejdspartner. Ejerne fortzller, at
Hanne Friis arbejder for virksomhedens interesser, kommer med faglige indspark, og tager initiativ
til forbedring. “Hun passer vores gkonomi, som var det hendes egen”, forklarer Leo Hundal. “Der er
orden i sagerne, og giver vi for meget hos en leverandgr, sa ringer hun dem op, og forhandler en
bedre aftale. Vi oplever ogsa, at hun er veerdifuld som sparringspartner, fordi hun som ekstern kan
bidrage med viden udefra”.

Veardifuldt supplement til medarbejderstaben

Pa det kollegiale plan fortaeller ACN-Sikring, at de har faet et veerdifuldt supplement til de gvrige
medarbejdere. Hanne er vellidt og positiv, hun er meget motiveret, og falder godt ind i den gvrige
jargon pa kontoret. Nar man vaelger en ekstern leverandgr af nadvendige ydelser, er det ofte
gkonomien, der bestemmer vilkarene. Men hos 2 Plus To har ACN-Sikring samtidig faet en
reguleer samarbejdspartner, og det er en stor veerdi i sig selv.



